
Die drängendste und wichtigste Frage des Lebens ist:
Was können wir für andere tun?

Martin Luther
 Mitarbeiterbindung

 verbesserte Chancen im Wettbewerb 
um qualifizierte Fach- und Führungskräfte

 Fehlzeiten sinken durch 
bessere Gesundheitsversorgung

 ohne Gesundheitsprüfung – 
sofortiger Versicherungsschutz

 Beiträge sind Betriebsausgaben

 vom Verbraucherschutz empfohlene Tarife

 attraktive Gruppenvertragskonditionen

 qualifizierte Beratung und 
rechtssichere Dokumentation 

Betriebsrenten- 
management

Gesundheits- 
management

Energiekosten- 
management

Innovative Versorgungs-
modelle für unsere 
Gewerbekunden
Weil gesunde, zufriedene (qualifizierte) Mitarbeiter Ihr größtes Kapital sind.

Lassen Sie uns 
miteinander sprechen

Sie haben Fragen?
 030 308338820
  0151 53842521
  stephan.schultze@nuernberger-automobil.de

 030 308338820

 030 308338829

Sie möchten einen Schaden melden?
Frau Gudra nimmt sich Zeit für Sie und hilft Ihnen 

dabei - rufen Sie uns gern an:    030 308338820

Oder über die Schaden-Hotline: 
  0800 5316666 
  schaden@nuernberger.de

 stephan.schultze@nuernberger-automobil.de

  nuernberger-automobil.de/de/berater/schultze

 Eisenhutweg 128

 12487 Berlin



Mein Fokus sind Sie!
Ich biete Ihnen eine ganzheitliche Beratung und Betreuung in drei Schritten.

Ich berate Sie gern!

Wir begleiten über 3000 zufriedene Kunden 

in Berlin und Brandenburg

Im Innendienst unterstützen mich 

qualifizierte Mitarbeiterinnen

„Wichtig sind mir enge und langfristige Beziehun-
gen zu meinen Kunden, die von gegenseitigem 
Vertrauen geprägt sind. Mein Anspruch ist es, 
Kunden umfassend zu beraten und ihnen für jede 
Lebensphase passende Absicherungen anzubie-
ten. Sie profitieren nicht nur von meiner lang- 
jährigen Praxiserfahrung, sondern auch durch 
stetige Weiterbildungen in den Fachthemen.“

STEPHAN SCHULTZE
Fachwirt für Versicherungen und Finanzen (IHK) 
Senior Business Consultant (Insurance)

• verheiratet
• 3 Kinder
• 24 Jahre Berufserfahrung

„

„

FAKTEN

Marco Kütbach
Vertriebsassistent 
für Betriebliche 
Altersvorsorge

Lisa Gudra
Vertriebsassistentin

1

2

3

CHECKUP

   ganzheitliches Beratungsgespräch
   umfassende Analyse Ihrer persönlichen 
   Situation und der vorhanden Risiken

AUSWERTUNG

   neutraler, transparenter und unabhängiger 
       Bedingungsvergleich

   individuell angepasster Versicherungsschutz

BETREUUNG

   laufender Vertrags- und Kundenservice durch eigenen  
    Innendienst

   Betreuung aller Verträge

PRÄMIE 
SICHERN Sichern Sie sich 

Ihre Prämie und 
empfehlen Sie mich. 

1

Überblick verschaffen
Anlegen Ihrer pers. Kundendatei

2

3

IHRE VORTEILE

gesetzliche 
Vorgaben

Ihre 
Prioritäten Verbraucher- 

schutz- 
empfehlungen

unabhängiger 
Bedingungs- 

vergleich

Präsentation 
der Ergebnisse

 kein Durcheinander an Zuständigkeiten - Alles aus einer Hand 
nur ein persönlicher Ansprechpartner für alle Verträge 

(Versicherungen, Immobilien-/ Konsumdarlehen, Strom und Gas)

 kein Callcenter 
schnelle Reaktionszeiten durch Vor-Ort Büro mit Direktkontakt 

 kein Papierkram 
online Verträge verwalten - sicher und unkompliziert

Betreuung 
sämtlicher 
Verträge

stetiger 
Vertrags- und 
Kundenservice

Franke & 
Bornberg

Nürnberger, 
e4f, wüstenrot, 

DSL F. GmbH

DEMA AG
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